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1. Objetivo

Esta Politica de verificagdo da adequacgao dos produtos, servigos e operagdes ao perfil
dos clientes (suitability) (“Politica de Suitability”) da ALVA MFO (“GESTORA”) visa a
atender as exigéncias regulatdrias e Diretrizes Anbima.

Esta Politica se aplica a todos aqueles que possuem cargo, fungéo, posigao, relagéo
societaria, empregaticia, comercial, profissional, contratual ou de confianga na
GESTORA (“Colaboradores”) e atuem na distribuicdo de cotas de classes de fundos
de investimento por ela geridas (“Classes”), conforme permitido pela regulamentagao
aplicavel.

Todos os Colaboradores deverao observar a presente Politica, a qual estabelece
procedimentos formais que possibilitam verificar, previamente ao inicio do
relacionamento, a adequacao do investimento realizado pelos clientes ou potenciais
clientes da GESTORA (“Clientes”), previamente ao inicio do relacionamento, ao perfil
de risco a ele atribuido, levando-se em consideracdo sua situagdo financeira, sua
experiéncia em matéria de investimentos aos riscos relacionados ao investimento,
grau de tolerancia a volatilidade e riscos e os objetivos visados.

As regras definidas nesta Politica de Suitability sdo aplicaveis a todos os Clientes,
bem como aos Colaboradores, observadas as dispensas constantes do Capitulo 6
desta Politica, e sao aplicaveis a distribuicdo de cotas das Classes realizadas
mediante contato pessoal ou com o uso de qualquer meio de comunicagao, seja sob
forma oral ou escrita, por meio fisico, correio eletrénico (e-mail) ou pela rede mundial
de computadores (internet).

2. Base Legal

(i) Resolugdo CVM n° 21, de 25 de fevereiro de 2021, conforme alterada
(“Resolucdo CVM 217);

(i) Resolugdo CVM n° 30, de 11 de maio de 2021, conforme alterada
(“Resolucdo CVM 30%);

(iii) Codigo da Associagao Brasileira das Entidades dos Mercados Financeiro e
de Capitais (“Anbima”) de Administracdo e Gestéo de Recursos de Terceiros
(“Codigo de AGRT");
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(iv) Codigo Anbima para Distribuicdo de Produtos de Investimento (
Distribuicao”)

(v) Regras e Procedimentos Anbima do Codigo de Distribuicdo (“Regras e
Procedimentos”); e

(vi) Demais manifestagdes e oficios orientadores dos 6rgédos reguladores e
autorregulados aplicaveis as atividades da GESTORA.

Cddigo de

2.1. Interpretacéo e Aplicacao da Politica

Para fins de interpretacdo dos dispositivos previstos nesta Politica, exceto se
expressamente disposto de forma contraria: (a) os termos utilizados nesta Politica
terdo o significado atribuido na Resolugao CVM 175; (b) as referéncias a Fundos
abrangem as Classes e Subclasses, se houver; (c) as referéncias a regulamento
abrangem os anexos e apéndices, se houver, observado o disposto na Resolugéo
CVM 175; e (d) as referéncias as Classes abrangem os Fundos ainda ndo adaptados
a Resolugédo CVM 175.

As disposicdes da Politica sdo aplicaveis aos Fundos constituidos apés o inicio da
vigéncia da Resolugdo CVM 175 e aos Fundos constituidos previamente a esta data
que ja tenham sido adaptados as regras da referida Resolugdo. Com relagado aos
Fundos constituidos antes da entrada em vigor da Resolugdo CVM 175, a GESTORA
e os Fundos permanecerao observando as regras da Instrugdo CVM n° 555, de 17 de
dezembro de 2014, conforme alterada (“Instrucdo CVM 555”), e de outras instrugbes
aplicaveis as diferentes categorias de Fundos sob gestao, especialmente, no que diz
respeito as responsabilidades e atribuicbes da GESTORA, enquanto gestora da
carteira dos Fundos, até a data em que tais Fundos estejam adaptados as disposicdes
da Resolugdo CVM 175.

3. Responsabilidades
E dever de cada Colaborador envolvido nas atividades de distribuigdo divulgar aos
Clientes informagdes claras e inequivocas acerca dos riscos e consequéncias que

poderao advir do investimento nas Classes.

A presente Politica é adotada em relagéo ao Cliente titular da aplicagédo, ndo havendo
qualquer tipo de analise de adequacao ao perfil de investimentos do cotitular.
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1.5. O Sr. Alberto Luis de Souza Araujo, inscrito no CPF sob o n° 164.221.928-
27, indicado nos documentos societarios da GESTORA como administrador, sera o
responsavel perante a CVM pelo cumprimento das normas estabelecidas na
Resolugdo CVM 30 e nesta Politica é o Diretor de Suitability/Diretor de Gestéo,
conforme constante no Formulario de Referéncia, atividade esta que podera ser
desempenhada pelo préprio Diretor de Gestédo e/ou por Colaboradores integrantes da
equipe de gestao.

O Diretor de Gestao sera também responsavel pelo treinamento dos Colaboradores
envolvidos na atividade de distribuigao de cotas das Classes, nos termos do Capitulo
desta Politica.

A substituicao do Diretor de Suitabilitydevera ser informada a CVM no prazo de 7
(sete) dias uteis ou em prazo diverso que venha a ser estabelecido na regulamentagéo
em vigor aplicavel ao caso.

N&o obstante a responsabilidade do Diretor de Suitability, cabera aos 6rgéos da
administragdo da Gestora aprovar as regras e procedimentos de que trata a presente
Politica.

O Diretor de Suitability deve encaminhar aos 6érgaos da administragcao da
Gestora, até o ultimo dia util do més de abril, relatério relativo ao ano civil
anterior a data de entrega contendo, na forma descrita na regulamentagao
aplicavel: (i) avaliagdo do cumprimento pela Gestora das regras, procedimentos e
controles internos definidos nesta Politica; e (ii) as recomendagdes a respeito de
eventuais deficiéncias, com o estabelecimento de cronogramas de saneamento.

Além do relatorio descrito no item acima, o Diretor de Suitability devera elaborar laudo
descritivo relativo aos procedimentos de Suitability que sera enviado anualmente a
Anbima, até o ultimo dia util de margo, com informacgdes referentes ao ano civil
anterior, devendo conter, no minimo, os termos exigidos pelo Cddigo de Distribui¢ao.

O laudo descritivo deve ser elaborado no formato de relatério e revisado pelo Diretor
de Compliance e Riscoconforme definido no Manual de Regras, Procedimentos e
Controles Internos, apresentando o texto de conclusdo com avaliagdo qualitativa
sobre os controles internos implantados para verificagdo do processo de suitability.
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4. Rotinas e Procedimentos

Para definigdo do objetivo do Cliente, a GESTORA deve considerar, no minimo, as
seguintes informagodes:

(i) O periodo que o Cliente deseja manter os investimentos;
(i) As preferéncias declaradas do Cliente quanto a assungao de riscos; e
(iii) As finalidades do investimento.

Para definicdo da situagao financeira do cliente, a GESTORA deve considerar, no
minimo, as seguintes informagdes:

(i) O valor das receitas regulares declaradas pelo Cliente;

(ii) O valor e os ativos que compdem o patriménio do Cliente; e

(iii) A necessidade futura de recursos declarada pelo Cliente entre curto,
médio e longo prazo.

Para definigdo do conhecimento do Cliente, excetuado o Cliente pessoa juridica, a
Gestora deve considerar, no minimo, as seguintes informagdes:

(i) Os tipos de produtos, servigos e operagdes com os quais o Cliente tem
familiaridade;

(ii) A natureza, volume e frequéncia das operagdes ja realizadas pelo
Cliente, bem como o periodo que tais operagdes foram realizadas; e

(iii) A formagao académica e a experiéncia profissional do Cliente.

Neste sentido, antes do primeiro investimento, o Cliente preenchera um Questionario
de Suitability (“Questionario”), na forma do Anexo | a presente Politica, que abrange
as informacdes descritas nos itens acima.

A Equipe de Suitability sera responsavel pela coleta de informagdes dos Clientes e
obtencdo do Questionario devidamente preenchido e assinado, conforme definido
nesta Politica de Suitability, com base no qual sera elaborado relatério de suitability
sobre cada Cliente.

A identificagao do perfil do Cliente se dara através da aplicacdo de Questionario para
Identificagdo do Perfil do Investidor, que sera parte do cadastro, conforme essa
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Politica e da Politica de PLDFTP da Gestora e sera atualizado e reavaliado sempre
que necessario, com a finalidade de avaliar e classificar cada cliente em categorias
uniformes de perfis de investimentos previamente estabelecidos pela Gestora,
através de um sistema de pontuacdo baseado nas respostas obtidas no
Questionario, sendo estes alocados em 4 niveis de risco — Conservador,
Balanceado, Crescimento ou Agressivo.

4.1. A Equipe de Distribuicao devera, a cada 24 (vinte e quatro) meses, realizar o
acompanhamento do Perfil do Cliente e de seus investimentos por meio do sistema
Salesforce (utilizado para a manutengdo de dados de todas as informacgbes dos
clientes e para o acompanhamento do relacionamento destes com a GESTORA).

4.2. Na Secgao A do Questionario, o Cliente respondera uma série de questdes, as
quais sao atribuidas pontuacgées conforme abaixo:

Secao A
A.1. Questionario sobre o Perfil do Investidor

Neste questionario, conforme Anexo | desta Politica, o Cliente devera
responder as 08 (oito) perguntas selecionando a alternativa que melhor reflita
o seu perfil. Para cada pergunta apenas uma das alternativas devera ser
escolhida pelo Cliente.

A.2. Demonstrativo de Operagdes

Descrever de forma sucinta os tipos de operagdes e valores investidos ja
realizados pelo Cliente no passado, de forma a identificar de forma mais
detalhada o nivel de conhecimento e experiéncia adquiridos.

A.3. Conhecimento dos instrumentos e produtos de investimentos:
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Classe Profundo | Otimo Bom Basico
Renda Fixa - BR 50 10 5 0
Renda Variavel - BR 50 10 5 0
Multimercado - BR 50 10 5 0
Derivativos - BR 50 10 5 0
Renda Fixa - Global 50 10 5 0
Renda Variavel - Global 50 10 5 0
Hedge Funds 50 10 5 0
Derivativos - Global 50 10 5 0
Private Equity 50 10 5 0
Structured Notes 50 10 5 0
Investimentos Alternativos 50 10 5 0

A4

Distribuicao Percentual dos Ativos do Cliente:

Ativos no Brasil Ativos no Exterior

Imoveis L 1% Iméveis L 1%
Obras de Arte [ 1% Obras de Arte L 1%
Participactes [ 1% Participagoes L 1%
Societarias Societarias

Veiculos: [ 1% Veiculos L 1%
Renda Fixa [ 1% Renda Fixa L 1%
Fundos [ 1% Hedge Funds L 1%
Multimercado
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Outros [ 1% Outros [ 1%

4.3. DEFINIGAO DE PERFIL DO CLIENTE

CLASSE PROFUNDO | OTIMO BOM BASICO

Renda Fixa — no Brasil 50 10 5 0
Renda Variavel — no Brasil 50 10 5 0
Multimercado — no Brasil 50 10 5 0
Derivativos — no Brasil 50 10 5 0
Renda Fixa — no Exterior 50 10 5 0
Renda Variavel — no Exterior 50 10 5 0
Hedge Funds 50 10 5 0
Derivativos — no Exterior 50 10 5 0
Private Equity 50 10 5 0
Structured Notes 50 10 5 0
Investimentos Alternativos 50 10 5 0
TOTAL DE PONTOS
(somatoéria dos pontos
obtidos nesta tabela

PERFIL DEFINIGCAO MEDIA
Conservador | O Perfil do Cliente classificado como “Conservador” possui a Até 100

seguranga como referéncia para as suas aplicagdes, assumindo os
menores riscos possiveis. Em raz&o da sua baixa tolerancia ao risco,
mantém em sua carteira percentual reduzido de produtos de renda
variavel, dando preferéncia aos produtos de renda fixa. Possui como
objetivo a preservagédo de seu patrimbnio. Realizam investimentos
solidos e que buscam retorno a longo prazo.

Balanceado | Para o Perfil do Cliente classificado como “Balanceado”, a seguranga | De 101 a 200
€ importante, mas ele busca retornos maiores, aceitando, portanto,
assumir algum risco. Aceita que parte de seu patriménio seja alocado
em renda variavel e o restante em aplicagdes mais estaveis. Além
disso, preza pela busca de ganhos no médio e longo prazo.

Crescimento | O Perfil do Cliente classificado como “Crescimento” suporta riscos | De 201 a 300
elevados na busca de resultados melhores. Ele tem ciéncia que pode
perder parte ou totalidade dos recursos investidos e, mesmo assim,
opta por investimentos arriscados para obter ganhos acima da
média.

Tende a buscar ganhos rapidos e pontuais no curto prazo, ciente de
que, em periodos mais curtos, os ativos podem ndo apresentar uma
tendéncia clara, sendo suscetiveis a bruscas e inesperadas
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oscilagbes de preco, o que resulta em um risco mais elevado da
operagao.

Agressivo O Perfil do Cliente classificado como “Agressivo” esta associado a | Acima de 301

Clientes que possuem total conhecimento e amplo dominio do
mercado de capitais. O Cliente com perfil Agressivo busca retornos
muito expressivos no curto prazo, suportando quaisquer riscos. Tal
modalidade de investidor pode realizar operag¢des "alavancadas",
ciente das chances de perda ndo s6 dos recursos investidos na
operagao, como porventura outros que tenham sido alocados em
outros investimentos.

Posteriormente, é feito o calculo do Perfil do Cliente, conforme destacado abaixo:

Perfil De Até
Conservador [0] [100]
Balanceado [101] [200]
Crescimento | [201] [300]
Agressivo [301] [Em diante]

4.4. Os perfis de risco mais elevados compreendem, inclusive, investimentos em
ativos de niveis de risco mais baixos. Ou seja, o perfil “Agressivo” compreende
investimentos em ativos Agressivo, Crescimento, Balanceado e Conservador. O perfil
“Crescimento” compreende investimentos em ativos de nivel de risco Crescimento,
Balanceado e Conservador. O perfil “Balanceado” compreende investimentos em
ativos de nivel de risco Balanceado e Conservador.

4.5. A seguir estdo definidos os 4 (quatro) perfis de investimentos adotados pela
GESTORA, classificados de acordo com as categorias de valores mobiliarios
pertinentes.

I.  CONSERVADOR

O Perfil do Cliente classificado como “Conservador” possui a seguranga como
referéncia para as suas aplicagbes, assumindo os menores riscos possiveis.
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Iv.

4.6.

ALVA
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Em razdo da sua baixa tolerancia ao risco, mantém em sua carteira percentual
reduzido de produtos de renda variavel, dando preferéncia aos produtos de
renda fixa. Possui como objetivo a preservagéo de seu patriménio. Realizam
investimentos sdélidos e que buscam retorno a longo prazo.

BALANCEADO

Para o Perfil do Cliente classificado como “Balanceado”, a seguranga €
importante, mas ele busca retornos maiores, aceitando, portanto, assumir
algum risco. Aceita que parte de seu patrimdnio seja alocado em renda variavel
e o restante em aplicagcdes mais estaveis. Além disso, preza pela busca de
ganhos no médio e longo prazo.

CRESCIMENTO

O Perfil do Cliente classificado como “Crescimento” suporta riscos elevados
na busca de resultados melhores. Ele tem ciéncia que pode perder parte ou
totalidade dos recursos investidos e, mesmo assim, opta por investimentos
arriscados para obter ganhos acima da média.

Tende a buscar ganhos rapidos e pontuais no curto prazo, ciente de que, em
periodos mais curtos, os ativos podem nao apresentar uma tendéncia clara,
sendo suscetiveis a bruscas e inesperadas oscilagdes de preco, o que resulta
em um risco mais elevado da operacéo.

AGRESSIVO

O Perfil do Cliente classificado como “Agressivo” esta associado a Clientes
que possuem total conhecimento e amplo dominio do mercado de capitais. O
Cliente com perfil Agressivo busca retornos muito expressivos no curto prazo,
suportando quaisquer riscos. Tal modalidade de investidor pode realizar
operacdes "alavancadas", ciente das chances de perda nao s6 dos recursos
investidos na operagao, como porventura outros que tenham sido alocados em
outros investimentos.

Compara-se, entdo, o Perfil do Cliente com os investimentos por ele

pretendidos.
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4.7. E vedado & GESTORA distribuir cotas dos Fundos quando:

(i o perfil do Cliente n&o seja adequado aos Fundos distribuidos;

(ii) nao sejam obtidas as informagdes que permitam a identificagdo do
perfil do Cliente; ou

(iii) as informagoes relativas ao perfil do Cliente ndo estejam atualizadas,
conforme definido nesta Politica de Suitability.

4.8. Caso os investimentos pretendidos estejam em desacordo com o perfil
definido, o Cliente deve ser alertado por representante da Equipe de Distribuigédo, que
devera propor uma alocacgao alternativa para o Cliente que se enquadre dentro de seu
perfil de risco. Caso, mesmo apos o alerta, o Cliente decida ordenar o investimento
gue o desenquadra de seu perfil de risco, o Cliente devera assinar o Termo de Ciéncia
de Desenquadramento do Investimento ao Perfil do Cliente, ratificando sua ciéncia,
consciéncia e intencdo de possuir ativos mais agressivos do que indicado como
adequado para o seu perfil, nos termos do Anexo Il a presente.

4.9. Damesma forma, caso o Cliente se recuse a preencher o Questionario ou nao
fornega informagdes suficientes para tragar seu Perfil de Cliente, sera classificado
como “sem perfil” e alertado por representante da Equipe de Distribuicao sobre tal
situagdo. Caso, mesmo apo6s o alerta, o Cliente decida ordenar o investimento, o
Cliente devera assinar o Termo de Recusa do Questionario de Suitability, antes do
primeiro investimento e de cada aplicagéo, nos termos do Anexo lll a presente.

4.10. As comunicacdes da Equipe de Distribuicdo com os Clientes, inclusive para
divulgacdo do perfil do Cliente, solicitagdo da atualizagdo de seu perfil ou, ainda,
assinatura de novo Termo de Ciéncia de Desenquadramento do Investimento ao Perfil
do Investidor ou do Termo de Recusa do Questionario de Suitability, serao realizadas
por meio eletrénico, no e-mail fornecido pelo Cliente quando do preenchimento de seu
cadastro junto a GESTORA.

4.11 O Questionario sera validado por meio da assinatura do Cliente no documento
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fisico, o qual podera ser encaminhado pelo Cliente por meio fisico ou eletrdnico.

4.12 O Questionario sera atualizado, no minimo, a cada 24 (vinte e quatro) meses,
com objetivo de manter atualizado o perfil do Cliente, utilizando-se, para tanto, os
mesmos critérios de classificagdo do perfil do Cliente descritos nesta Politica.

4.12.1. Diante disso, sempre que for tragado o Perfil do Cliente, a GESTORA inserira
em seu sistema de controle interno um alerta para quando devera ocorrer a proxima
atualizacado, que devera ser acionado com no minimo 2 (dois) meses de antecedéncia
do prazo limite de 24 (vinte e quatro) meses.

4.12.2. A fim de que seja verificado periodicamente o eventual desenquadramento, a
Equipe de Distribuigdo analisard, no momento de atualizagdo do Questionario nos
termos do item 2.18 acima, eventuais inconsisténcias entre o perfil do Cliente versus
0s seus respectivos investimentos nos Fundos e, caso haja qualquer inconsisténcia,
o Cliente devera ser informado para providéncias nos termos do item 2.16.

4.13. Todos os Colaboradores que participem da distribuicdo dos Fundos receberao
treinamento especifico, nos termos do Capitulo 5 deste Manual.

5. Classificagao das Classes

A classificagéo das Classes pela Gestora devera observar as regras de pontuagéo de
risco minima estabelecida no Anexo | e de classificagdo de risco previstas na Segao
Il do Codigo de Distribuicdo, conforme aplicavel.

Adicionalmente, de forma complementar, a Gestora podera classificar as Classes sob
sua gestéao e distribuidos aos Clientes considerando os seguintes aspectos, além da
pontuagdo estabelecida pelo Cédigo de Distribuicdo: (i) os riscos associados as
Classes e seus respectivos ativos subjacentes; (ii) o perfil das Classes e dos seus
respectivos prestadores de servigos; (iii) a existéncia ou n&do de garantias nas
operagdes realizadas pelas Classes, conforme o caso; e (iv) os prazos de caréncia
para resgate nas Classes.
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5.1. Apos esse processo, cada Classe objeto de distribuicdo pela GESTORA foi
classificado em uma faixa de risco, de acordo com as classificagcdes descritas no
Capitulo 2 desta Politica de Suitability, ou seja:

I. CONSERVADOR

Produtos de baixo risco, que invistam ou estejam atrelados exclusivamente a
ativos de renda fixa, necessariamente com garantia soberana, e de emissao
de instituicdes de primeira linha. Os produtos devem ter percentual minimo de
alocagéo de 50% (cinquenta por cento) em ativos com juros pos-fixados. Os
produtos ndo podem ter caréncia e tampouco prazo de resgate superior a 15
dias. Os produtos ndo admitem uso de qualquer tipo de derivativo, nao
apresentam grande volatilidade e buscam retorno a longo prazo. Os produtos
poderao pagar os investidores apenas em moeda corrente (e ndo em ativos
investidos). Os prestadores de servigo deste tipo de produto devem ser de
primeira linha.

Il. BALANCEADO

Produtos que buscam retornos maiores se comparados aos classificados
como “Conservadores”, que invistam ou estejam atrelados exclusivamente a
ativos de renda fixa, com garantia soberana ou privada, e de emissao de
instituicbes de primeira linha. Os produtos devem ter no minimo 50%
(cinquenta por cento) de alocagdo em ativos com garantia soberana. Deve,
ainda, ter um percentual minimo de alocacgao de 25% (vinte e cinco por cento)
em ativos com juros poés-fixados. Os produtos admitem até 10% (dez por
cento) de alocagdo em agbes blue-chip (assim entendidas como aquelas de
grande valor de mercado, alta qualidade e alta liquidez) negociadas em
mercado de bolsa de valores. Os produtos ndo podem ter caréncia e tampouco
prazo de resgate superior a 30 (trinta) dias. este tipo de produto admite uso de
derivativos somente para fins de hedge. Os produtos poderdo pagar seus
investidores apenas em moeda corrente (e ndo em ativos investidos). Os
prestadores de servico deste tipo de produto devem ser de primeira linha.

lll. CRESCIMENTO

Produtos que invistam ou estejam atrelados a qualquer ativo de renda fixa,
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Iv.

5.2.

com garantia soberana ou privada, e de emissao de instituicdes de primeira ou
segunda linha. Além disso, estes produtos ndo requerem alocagao minima em
ativos atrelados a renda fixa. Os produtos admitem alocagdo em renda
variavel, como a¢des negociadas no mercado de bolsa de valores, podendo
chegar a 100% (cem por cento) de sua carteira. Os produtos ndo podem ter
caréncia e tampouco prazo de resgate superior a 60 (sessenta dias). Os
produtos admitem derivativos somente para fins de hedge. Além disso, além
de moeda corrente, os produtos poderédo admitir o pagamento do resgate aos
investidores em ativos investidos. Os prestadores de servigo deste tipo de
produto podem ser de primeira ou segunda linha.

AGRESSIVO

Produtos que invistam ou estejam atrelados a qualquer ativo de renda fixa,
com garantia soberana ou privada, e de emissao de instituicdes de primeira ou
segunda linha. Além disso, estes produtos ndo requerem alocagdo minima em
ativos atrelados a renda fixa. Os produtos admitem investimento em divida
externa e moedas. Os produtos poderdo admitir, também, a alocagdo em
renda variavel, em participagdes societarias de empresas brasileiras ou nao,
abertas ou fechadas, podendo tal investimento chegar a 100% (cem por cento)
da carteira do produto. Estes produtos podem possuir caréncia e prazo longo
de resgate ou, ainda, possibilidade de resgate apenas ao final de prazo de
duragéao (condominio fechado). Os produtos poderao admitir uso de derivativos
para fins hedge, especulagdo ou alavancagem. Ademais, além de moeda
corrente, os produtos poderdo admitir o pagamento do resgate aos
investidores em ativos investidos. Os prestadores de servigo deste tipo de
produto podem ser de primeira ou segunda linha.

Todos os produtos de investimento distribuidos pela Gestora sao classificados

com base em metodologia em escala de risco continua e unica, tendo como parametro
a pontuacgao 0,5 (cinco décimos) a 5 (cinco), sendo 0,5 (cinco décimos) a pontuagao
considerada para menor risco e 5 (cinco) para maior risco, conforme indicados no
Anexo | do Cédigo de Distribuigao.

Produtos Complexos: Os investimentos em instrumentos financeiros complexos

exigem maiores conhecimentos por parte do Cliente, por apresentarem riscos maiores
e/ou diversos em comparagao com produtos tradicionais, bem como dificuldade em
se determinar seu valor, inclusive em razao de sua baixa liquidez.
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Neste sentido, nos termos das Regras e Procedimentos, a Gestora deve observar que
sdo considerados Produtos Complexos os produtos que possuam, cumulativamente,
pelo menos 3 (trés) das caracteristicas indicadas a seguir: (a) auséncia de liquidez,
barreiras complexas ou elevados encargos para saida; (b) derivativos intrinsecos a
Classe; (c) incorporacao de riscos e caracteristicas de dois ou mais instrumentos
financeiros de diferente estrutura e natureza sob a aparéncia de um instrumento
financeiro unico; e (d) metodologia de precificagdo especifica que dificulte a avaliagao
do prego pelo investidor.

Dessa forma, a Gestora considera a necessidade de maior experiéncia e
conhecimento do Cliente, maior tolerancia ao risco e as oscilagbes do mercado e dos
instrumentos financeiros, bem como uma maior tolerancia aos prazos de investimento.

As Classes caracterizados como “complexas” apresentam as seguintes
caracteristicas: produtos classificados principalmente como de maior risco, com
possibilidade real de oscilagdes significativas positivas ou negativas em seu valor ao
longo do tempo, produtos que incluem investimentos estruturados e derivativos, ndo
apenas para fins de hedge. Estes produtos podem, também, possuir caréncia e prazo
mais longo de resgate ou, ainda, possibilidade de resgate apenas ao final do prazo de
duracao do veiculo de investimento.

A Gestora sempre que considerar a distribuicdo de cotas de Classes classificadas
como “complexas” determinara o publico-alvo permitido para a alocagéo, ou seja,
considerara o Perfil do Cliente para tanto. Neste caso, a Gestora estabeleceu a regra
de distribuir tal Classe, conforme o caso, somente para Clientes de perfil “Agressivo”.

Na distribuicdo de Classes Classificadas como “complexas”, os materiais de
marketing das Classes, e a Equipe de Suitability, no desempenho de suas atividades,
deverao ser claros quanto a informagdo sobre a estrutura dessas Classes em
comparagao com a de Classes tradicionais, alertando para os riscos envolvidos.

Além disso, quando aplicavel, sera dado destaque no site da Gestora com relagao a
classificacdo de determinadas Classes como “complexas”

A Gestora devera realizar nova analise e classificagdo das categorias das Classes em
intervalos n&o superiores a 12 (doze) meses, devendo promover novas analises e

Pagina 15 de 28



ALVA

« MFO

classificagbes sempre que houver alteragdes consubstanciais nas caracteristicas de
tais Classes.

Em relagao ao perfil dos prestadores de servigos das Classes, a Gestora ressalta que,
independentemente da classificacdo descrita acima, as Classes contam apenas com
prestadores de servigos com know how necessario para o adequado desempenho de
suas atividades.

A lista de Classes distribuidas e suas informagdes constam do endereco eletrénico da
Gestora.

6. Dispensas

A obrigatoriedade de verificar a adequagéo da Classe distribuida ao Cliente nao se
aplica quando:

(i) o Cliente for investidor qualificado, nos termos da Resolugédo CVM 30,
de 11 de maio de 2021, com excegdo das pessoas naturais
mencionadas no inciso IV' do art. 11 e nos incisos 112 e llI° do art. 12,
da referida Resolugao;

(ii) o Cliente for pessoa juridica de direito publico;

(iii) o Cliente tiver sua carteira de valores mobiliarios administrada
discricionariamente por administrador de carteira de valores mobiliarios
autorizado pela CVM; ou

(iv) O Cliente ja tiver o seu perfil definido por um consultor de valores
mobiliarios autorizado pela CVM e esteja implementando a
recomendacao por ele fornecida.

7. Treinamento de Colaboradores e Atualizagao da Politica de Suitability

Ao ingressarem na Gestora (e periodicamente), os Colaboradores que participarem
da distribuicdo de cotas das Classes também receberdo treinamento sobre as

' “IV — pessoas naturais ou juridicas que possuam investimentos financeiros em valor superior a R$ 10.000.000,00
(dez milhdes de reais) e que, adicionalmente, atestem por escrito sua condi¢do de investidor profissional mediante
termo préprio, de acordo com o Anexo A;”

2“ll — pessoas naturais ou juridicas que possuam investimentos financeiros em valor superior a R$ 1.000.000,00 (um
milhdo de reais) e que, adicionalmente, atestem por escrito sua condi¢do de investidor qualificado mediante termo
proprio, de acordo com o Anexo B;”

3 “Ill — as pessoas naturais que tenham sido aprovadas em exames de qualificag&o técnica ou possuam certificacbes
aprovadas pela CVM como requisitos para o registro de agentes auténomos de investimento, administradores de
carteira, analistas e consultores de valores mobilidrios, em relagao a seus recursos proprios;”
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informagdes técnicas das Classes e sobre as politicas e regras descritas na presente
Politica, notadamente em relagdo a regulamentacdo aplicavel a atividade de
distribuicao e a verificagdo de informagbes e documentos de Clientes para fins de
definicdo do seu perfil de risco.

Além do treinamento inicial, a Gestora também realizara treinamentos anuais dos
Colaboradores envolvidos com o objetivo de fazer com que tais profissionais estejam
sempre atualizados, estando todos obrigados a participar de tais programas de
reciclagem.

Sera de responsabilidade do Diretor de Suitability, conforme definido no Manual
Operacional de Distribuicdo, a realizagdo do treinamento quanto as informagbes
técnicas das Classes.

Sera de responsabilidade do Diretor de Suitability a realizagdo do treinamento quanto
as rotinas e procedimentos definidos nesta Politica.

A Gestora podera contratar prestadores de servigo especializados para a realizagao
dos treinamentos aqui descritos, bem como recomendar ou subsidiar, quando
necessario, a determinados Colaboradores a realizacdo de cursos especificos
fornecidos por instituicdes de renome neste mercado de atuacao.

A presente Politica deverd ser revista no minimo anualmente, levando-se em
consideragdo, dentre outras questdes, mudangas regulatérias ou eventuais
deficiéncias encontradas. Esta Politica podera ser também revista a qualquer
momento, sempre que o Diretor de Suitability entender necessario.

8. Consideragoes Gerais

O preenchimento do Questionario que posteriormente gera o Perfil do Cliente é de
inteira responsabilidade do Cliente, ndo cabendo qualquer analise subjetiva por parte
da Gestora.

Esta Politica ou o Questionario ndo constituem garantia de satisfacdo do Cliente e

nao garante que os ativos investidos atinjam o objetivo de risco e rentabilidade do
Cliente.
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O Cliente devera declarar ciéncia de que os investimentos de sua carteira de
investimentos, por sua propria natureza, estardo sempre sujeitos a diversas
modalidades de risco. Desta forma, a Gestora ndo podera, em qualquer hipotese, ser
responsabilizada por eventual depreciacdo dos ativos integrantes da carteira de
investimentos do Cliente, incluindo os fundos de investimento investidos, que
impliquem na perda parcial, total ou superior aos recursos investidos pelo Cliente,
exceto nos casos em que se verificar a atuagdo dolosa ou culposa da Gestora na
realizacdo de suas atribuicdes definidas em contrato a ser firmado ou na
regulamentagédo em vigor.

O Perfil do Cliente é estabelecido de acordo com critérios proprios da Gestora, nao
cabendo comparagdo ou equivaléncia com os perfis de investimento de outras
instituicdes.

A Gestora deve manter arquivados todos os documentos e declaragdes exigidas nesta
Politica, pelo prazo minimo de 5 (cinco) anos contados da Ultima operagéo realizada
pelo Cliente, ou por prazo superior por determinacédo expressa da CVM, em caso de

processo administrativo, na forma permitida pela regulamentacéo aplicavel.

9. CONTROLE DE VERSOES

Este Manual sera revisado pelo Diretor de Suitability a cada 2 (dois) anos, ou se
necessario, para atualizagdo das metodologias utilizadas.

Historico das atualizagoes desta Politica de Suitability

Data Versao Responsaveis

04/08/2025 18 Diretor de Suitability e Diretor de Compliance
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ANEXO |

QUESTIONARIO DE SUITABILITY
(“Questionario”)

Para auxiliar o Cliente na tarefa de selecionar o produto adequado ao seu perfil de
risco e objetivos, as instituicdes distribuidoras instituiram a analise de perfil do
investidor (Suitability). Através de um questionario especifico, que envolve aspectos
como idade, horizonte de aplicagao, finalidade e tolerancia ao risco, busca-se avaliar
o perfil de risco e oferecer produtos que melhor atendam aos objetivos de retorno do
cliente, o qual devera ser renovado bienalmente.

O perfil do investidor deve considerar o momento de vida em que o cliente esta. A
tolerancia ao risco e os objetivos podem mudar ao longo do tempo. Por isso, diante
de um novo investimento & importante verificar se a posigdo do portfélio esta de
acordo com os objetivos e planos para o futuro. E importante que o cliente avalie
periodicamente seu perfil de investidor para se for o caso, rever a adequacgéao de seus
investimentos.

E importante que o cliente avalie periodicamente seu perfil de investidor para se for o
caso, rever a adequacao de seus investimentos. Neste sentido, antes do primeiro
investimento ou recomendacao, o Cliente preenchera o Questionario abaixo, que
abrange as informagdes descritas acima e na Politica de Suitability.

Com base no Questionario e no relatério da Equipe de Suitability sera, entéo, definido
o Perfil do Cliente através de um sistema de pontuagdo baseado nas respostas
obtidas no Questionario, sendo estes alocados em 4 niveis de risco — Conservador,
Balanceado, Crescimento ou Agressivo.

As recomendacgdes de produtos para os niveis de risco deverao seguir as seguintes
orientagdes:

l. Para os clientes classificados no perfil Conservador: recomendar apenas
Classes cuja pontuagao de risco seja igual ou inferior a 1,5 (uma virgula
cinco), observado o Anexo | do Cadigo de Distribui¢ao;

I. Para os clientes classificados no perfil Moderado: recomendar apenas
Classes cuja pontuagao de risco seja igual ou inferior a 3 (trés), observado
0 Anexo | do Cadigo de Distribuigao; e
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M. Para os clientes classificados no perfil Agressivo: recomendar Classes cuja
pontuagéo de risco seja igual ou inferior a 5 (cinco), observado o Anexo |
do Cadigo de Distribuigao.

IDENTIFICAGAO DO PERFIL DO INVESTIDOR (SUITABILITY)

1-IDENTIFICAGAO DO INVESTIDOR

Nome:

CPF: Data de nascimento:
Razao Social do Distribuidor / Agente Autbnomo: CNPJ:

E-mail: Whatsapp:

Local:

Data:

2 -INFORMAGOES FINANCEIRAS DO INVESTIDOR

Declaracao de Beneficiario Final:

Renda Média Mensal | R$ | Patriménio | R$

Indique os percentuais de investimentos nos seguintes ativos financeiros, relativos ao seu
portfolio atual:

Ativos no Brasil Ativos no Exterior

Iméveis [ 1% Imoéveis [ 1%

Obras de Arte [ 1% Obras de Arte [ 1%
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Participagdes Societarias [ 1% Participagdes Societarias [ 1%
Veiculos: [ 1% Veiculos [ 1%
Renda Fixa [ 1% Renda Fixa [ 1%
Fundos Multimercado [ 1% Hedge Funds [ 1%
Outros [ 1% Outros [ 1%

3 - OUTRAS INFORMAGOES

Profissao:

4 - PERFIL DO INVESTIDOR

QUESTIONARIO: Responda a cada uma das 08 (oito) questdes de multipla escolha abaixo,
escolhendo sempre a alternativa que melhor representa seu perfil, levando em consideracao
sua situacgao financeira, seus objetivos ao longo de tempo e tolerancia ariscos.

Anote a letra da opcédo escolhida na coluna ao lado da questao.

ATENCAO: assinale apenas 1 (uma) alternativa para cada questao.

PREENCHAA
QUESTOES OPCAO/RESPOSTA

AQUI
1. Qual o seu principal objetivo para os investimentos?
a. Conservador, (desejo evitar maiores oscilagdes no valor de mercado 0
de meus investimentos. Para tanto, aceito conquistar menores
rentabilidades).
b. Balanceado, (uma combinacao entre crescimento e preservagao de 10
capital).
c. Crescimento, (aceito a possibilidade de oscilagdes negativas durante 50
determinado periodo. Para tanto, desejo conquistar retornos superiores
aos oferecidos por opgdes mais conservadoras).

100
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d. Agressivo, (desejo a maior rentabilidade possivel. Para tanto, aceito
possiveis oscilacdes negativas e a possivel perda de parte de meu
investimento).

2.Qual é a sua expectativa em relagdao a sua renda mensal nos
préoximos anos?

a. Deve decrescer. 0

b. Deve manter-se constante. 10
c. Devecresceremlinhacom ainflagao. 50
d. Deve crescer acima dainflacao 100

3. Que percentual dos recursos aplicados vocé espera precisar
resgatar no préoximo intervalo de 1 ano?

a. Mais de 70%. 0
b. Entre 50% e 70%. 10
c. Entre 30% e 70%. 50
d. Menos de 30%. 100
4. Qual o horizonte de tempo para o investimento de seus recursos?

a. Até 1 ano-Curto Prazo. 0
b. Entre 1 e 3anos-Médio Prazo 10
c. Entre 3e5anos-Médio-longo Prazo. 50
d. Acimade 5 anos-Longo Prazo. 100

5.Como vocé pode classificar sua experiéncia em relagcao a
investimentos?

a. Nenhuma experiéncia. 0
b. Limitada, tenho pouca experiéncia em investimentos. 10
c. Moderada, tenho alguma experiéncia, mas gostaria de receber 50
orientagdes e esclarecimentos.

d. Extensa, sinto-me seguro em tomar minhas decisdes de investimento 100

e estou apto a entender os riscos associados.

6. Qual a afirmativa melhor descreve o seu comportamento em
relacao aorisco de perda nos seus investimentos?

a. Nao quero perder capital, mesmo que minha rentabilidade seja 0

menor. 10
b. Posso aceitar perdas ocasionais em busca de retornos maiores no

longo prazo, desde que sejam pequenas parcelas do total. 50
c. Posso aceitar perdas ocasionais em busca de retornos elevados. 100

d. Posso aceitar perdas maiores que o capital investido incialmente, em
busca de retornos muito elevados.
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7. Qual é o valor de suarenda anual?

a. Até R$1 milh&o. 0
b. Acima de R$1 milh&o e até R$5 milhdes. 10
c. Acima de R$5 milhdes e até R$10 milhoes. 50
d. Acima de R$10 milhdes. 100
8. Qual é o valor de seu patriménio mantido em investimentos

financeiros?

a. Até R$1 milh&o. 0
b. Acima de R$1 milh&o e até R$5 milhdes. 10
c. Acima de R$5 milhdes e até R$10 milhdes. 50
d. Acima de R$10 milhdes. 100

TOTAL DE PONTOS

5 - Assinale com um “X” o campo que corresponde ao seu conhecimento em relagcao a cada

uma das classes de ativos:

Classe Profundo Otimo Bom Basico

Renda Fixa - Brasil O O O
Renda Variavel - Brasil O O O O
Multimercado - Brasil O O O O
Derivativos - Brasil O O O O
Renda Fixa - Global (I O [l (I
Renda Variavel - O O O O
Global

Hegde Funds (I O [l (I
Derivativos — Global (I O [l (I
Private Equity (I O O O
Structured Notes O O O O
Investimentos (I O [l (I
Alternativos
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ASSINATURA DO INVESTIDOR
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ANEXOII

TERMO DE CIENCIA DE DESENQUADRAMENTO DO INVESTIMENTO AO

A

PERFIL DO INVESTIDOR

ALVA MFO

Prezados,

Ao datar e assinar o presente Termo de Ciéncia de Desenquadramento do
Investimento ao Perfil do Cliente, DECLARO:

NOME Do PRODUTO CNPJ

Ter plena ciéncia de que o investimento descrito abaixo ndo é
compativel com meu Perfil de Cliente e, portanto, apresenta maiores
riscos do que os investimentos adequados ao meu perfil;

Que li e entendi o teor de todas as informagdes sobre 0 produto indicado
abaixo, incluindo, sem limitagdo, o seu regulamento e formulario de
informagbes complementares, quando aplicavel, especialmente sobre os
riscos do investimento.

CLASSIFICAGAO DE
Risco

-] -] -]

(iif)

(iv)

Que, em razado do exposto no item (i) acima, a GESTORA nao realizou
qualquer ato de recomendacdo ou distribuicdo a minha pessoa quanto
ao(s) produto(s) indicado(s) acima; e

Ter plena ciéncia de que os investimentos de minha carteira de
investimentos, por sua propria natureza, estardo sempre sujeitos a
diversas modalidades de risco, razao pela qual a GESTORA né&o podera,
em qualquer hipétese, ser responsabilizada por eventual depreciacao dos
ativos integrantes da minha carteira de investimentos, que impliquem na
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perda parcial, total ou superior aos recursos por mim investidos, exceto
nos casos em que se verificar a atuacao dolosa ou culposa da GESTORA
na realizagdo de suas atribuicbes definidas em contrato ou na
regulamentagdo em vigor, conforme o caso.

[Local e Data]

Assinatura do Cliente:

Nome do Cliente: [---]

CPF / CNPJ: [--]
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ANEXO I
TERMO DE RECUSA DO QUESTIONARIO DE SUITABILITY

ALVA MFO

Prezados,

Ao datar e assinar o presente Termo de Recusa do Questionario de Suitability,
DECLARO:

Ter ciéncia de que a GESTORA, quando da recomendacéo de produtos
ou distribuigdo de classes sob sua gestao, devera observar sua Politica de
Suitability, a qual estabelece procedimentos formais que possibilitam
verificar a adequacao do investimento realizado por seus clientes ao perfil
de risco a eles atribuidos, levando-se em consideragdo sua situacao
financeira, sua experiéncia em matéria de investimentos, grau de
tolerancia a volatilidade e os objetivos visados;

Ter plena ciéncia da importancia de conhecer meu perfil de risco para
apoiar minha decisédo de investimento e que enquanto ndo conhecer o meu
perfil nao poderei receber recomendacao de investimento pela GESTORA,
sendo que, no entanto, ndo desejo conhecer meu perfil de risco neste
momento;

Ter plena ciéncia de que os produtos que eu vier a investir podem possuir
riscos maiores do que aqueles previstos nos produtos que seriam
recomendados para o meu perfil de risco como investidor; e

Ter plena ciéncia de que os investimentos de minha carteira de
investimentos, por sua propria natureza, estardo sempre sujeitos a
diversas modalidades de risco, razao pela qual a GESTORA né&o podera,
em qualquer hipotese, ser responsabilizada por eventual depreciacao dos
ativos integrantes da minha carteira de investimentos, que impliquem na
perda parcial, total ou superior aos recursos por mim investidos, exceto
nos casos em que se verificar a atuagao dolosa ou culposa da GESTORA
na realizacdo de suas atribuicbes definidas em contrato ou na
regulamentacéo em vigor, conforme o caso.
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[Local e Data]

Assinatura do Cliente:

Nome do Cliente: [---]

CPF / CNPJ: [-]
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